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DBT GROUP

n° agrément : 32620286262
Å Current transformers
Å Access bollards
Å Energy distribution

Å After-sales services
Å Home charging solutions 3/7 kW
Å Charging station 3/22 kW
Å Fast charging 50/150 kW
Å Supervision

Å Training for installation 
and maintenance



HISTORY : FROM PIONNEER TO EUROPEAN LEADER

JUNE 2019

1990
DBT founded by 

Hervé BORGOLTZ

1992-1994
1st installations of normal 

charging stations in La 

Rochelle and Paris

2008
"Grenelle de 

lôenvironnementñ Forum

2011
ú4.5m capital increase

Summer 2017
Launch of Ultra 150

Dec. 2015
IPO on Alternext

2012
Manufacturing and sales 

agreement with Nissan 

2013
1st installations of Fast 

chargers in Europe

Summer 2018
Brand new Productline

slow and fast charge

2017
Maintenance agreement 

with Nissan 

New Quick chargers installed: 90

In production : 80

Awaiting Order Confirmation: 440

May 2019

ISO 9001:2015

November 2018
Launch of Compact 50



I. KEYS TO SUCCESS: 

ÉVOLUTION DU MARCHÉ DE LA CHARGE V.E DE 2017-2019

Á1.a Situation en 2018, un march® important avec dôavantages dôacteurs

Á1.b Gérer le « Nissan-Exit »

Á1.c Nouvelle Gamme de produits à ingénieurie DBT 

Á1.d Nouvelle Gamme plus compétitive et des couts réduits 

Á1.e Evolutivité et connectivité 

Á1.f Une plate forme de supervision avec le EV Cloud 

Á1.g Un objectif: 100% de disponibilité



ÅTime*: 3-8h

ÅPower**: 3-7 kW

ÅPrice***: ú200-ú1,000

NORMAL CHARGING

ÅTime*: 1h-3h

ÅPower**: 3-22 kW

ÅPrice***: ú500-ú3,000

ÅTime*: 20-30 min

ÅPower**: 22-50 kW

ÅPrice***: ú15,000-ú25,000

Home Office

SEMI-QUICK CHARGING QUICK CHARGING (QC)

ÅTime*: 15-20 min

ÅPower** 50-150 kW

ÅPrice***: ú35,000-ú60,000

ULTRA QUICK CHARGING

Retail Highways

AVANT

1.A : KEY TO SUCCESS: SITUATION BEGINNING OF 2018, 

IMPORTANT MARKET WITH MORE ACTORS

DISPENSER

ÅOption for the 

ultra charger

EV STREAM

SPARK

KEREN

Historical Business of DBT

Ingénierie Nissan Ingénierie100% DBT Ingénierie100% DBT

Post Nissan PeriodNissan Period

APRES



Á Since 2013, 2,200 units

Á 50kW delivered

Á 3 standards since 2013

Á Available in 37 countries

Á Unique worldwide exprience

Á 2018-2022 generation

Á 3 connectors (CHAdeMO, CCS/COMBO, AC Type 2)

Á Upgradable power in DC   Version 25 kW Ą 50 kW

Á Simultaneous charge in DC

Á Simultaneous charge up to 3 vehicles

Á Connected: Wifi, OCCP 2.0

Á 100% DBT engineeringQuick Charger Compact 50

Á 2020 and after: 3 connectors (CHAdeMO, 

CCS/COMBO, AC Type 2)

Á Upgradable power in DC     50 kW Ą 150 kW

Á Simultaneous charge in DC

Á Simultaneous charge up to 3 vehicles

Á Can deliver power up to 150 kW in DC

Á Connected: Wifi, OCCP 2.0

Á Charge: 3 x 50kW / 1 x 100kW + 2 x 50kW / 1 x 150kW

Á 100% DBT engineeringUltra Charger 150

Quick Charger NQC

The European blockbuster

1.B : KEY TO SUCCESS: MANAGE THE « NISSAN-EXIT »

From 2013 to 2018



1.C: KEY TO SUCCESS: JUNE 2019, 

A BRAND NEW PRODUCT LINE UNDER DBT ENGINEERING



1.D : KEY TO SUCCESS :

COMPLETE RANGE OF DC PRODUCTS TO REDUCE COSTS

GRID

ONLY one power unit for all DC product range

Á Same upgradable power modules

Á Same electrical architecture

Á Same management software

= Economies of scale in production

= Better operational performance 



1.E : KEYS TO SUCCESS: EVOLUTIVITY & CONNECTIVITY UNDER DBT ENGINEERING

Á On the way to 350kW

Á Same electrical basement and electrical connection

Á Same upgradable power modules

Á Charge 100% of EVs 

THE NEW GENERATION OF DBT CHARGERS

50 kW 75 kW 150 kW 175kW100 kW

GRID GRID GRID GRID



1.F KEY TO SUCCESS : COMMUNICATION AVEC LE EV CLOUD

La plateforme de gestion dématérialisée de DBT

ÅIntroduction à de nouveaux services et de nouvelles sources de revenus

ÅIntroduction à de nouveaux clients opérateurs de mobilité, fournisseurs 

dô®nergie et plateformes dôinterop®rabilit®
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Á Stations availability has structurally increased over the past 4 years to best-in-class levels

Á Operating experience from the largest installed charger base in Europe becoming a strong competitive advantage

Á EV manufacturers and clients such as retailers very keen on developing highly reliable fast charging stations

Á Total amount in the UK: 620 Quick Chargers

UK Network, 620 DBT Fast chargers, monthly reliability data from private customer

1.G : KEY TO SUCCESS: RELIABILITY

>97%



II. STRATEGY POST NISSAN 2019/2020:

READY TO COVER ALL THE

EV MARKET REQUIREMENTS 

2.A Prêt sur tous les segments du marché

2.B R®alisations de lôexercice 2019

2.C Probl¯mes de lôexercice 2019

2.D Perspectives à court et moyen terme



II. A STRATEGY POST NISSAN : 2019/2020: 

READY TO COVER ALL THE EV MARKET REQUIREMENTS 

14

Á De gros investissements ayant été nécessaires pour mettre sur le marché une gamme complète 

de chargeurs rapides de 25 à 50kW et de 50 à 150kW et plus

Á Ces investissements étaient indispensables compte tenu des demandes du marché et de 

lôobligation de mettre fin ¨ notre d®pendance technique vis ¨ vis de Nissan 

Á DBT est Ces investissements sur tous les standards de charge nous permettent de proposer 

chaque standard de façon indépendante, sans être obligés de proposer le DC CHAdeMO (ex: DC 

CCS Combo / AC)

14

o DC CHAdeMO / Japon 

o DC CCS Combo / Allemagne, et standard européen

o AC / Renault et Tesla 

AC DC CCS COMBO DC CHAdeMO



II.B STRATEGY POST NISSAN 2019/2020: 

RÉALISATION DE LôEXERCICE2019

15

ÁDéjà 170 nouveaux chargeurs 50kW vendus depuis le lancement en septembre 2018.

ÁDéjà 15 chargeurs 150kW livrés pour des tests avec les plus grands opérateurs de mobilité

et les constructeurs de VE les plus importants (PSA, ENEDIS, EON, MOL, ENEL) (toujours

pour montrer notre indépendance vis à vis de Nissan)

ÁProjets en négociation de plus en plus nombreux

ÁUne gamme complète et étendue sans trou dans la gamme produit .

ÁOptimisation de notre service SAV avec des fournisseurs ñchoisisòqui ne dépendent pas

du Japon.

15



II. C STRATEGY POST NISSAN 2019/2020: 

PROBLÈMES DE LôEXERCICE 2019

16

ÁLa tension dans les relations entre les partenaires de lôAlliancenous a beaucoup

pénalisé depuis 1 an (même avant novembre 2018) puisque les relations Nissan /

Renault et surtout Nissan en interne entre Japonais et ñ®trangerò.

ÁNissan a fait 2 profit warning depuis le début de 2019 et suite à lôaffaireñGhosnòa

perdu 50% de ses parts de marché au Japon avec des répercussions aux USA.

ÁCette situations impacte directement notre activité de SAV des chargeurs Nissan, mais

de facto ñboosteòles prises de commandes de nos nouveaux chargeurs.
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II.D STRATEGY POST NISSAN 2019/2020:

PERSPECTIVES À COURT ET MOYEN TERME 

17

ÁLe marché du véhicule électrique est un peu un théâtre dôombrespuisquôily a

toujours beaucoup dôannonces,mais finalement, peu de réalisations (ex: retards

pris par les programmes dôinstallationde super chargeurs IONITY ou ALLEGO, ou

le ralentissement des investissements TESLA sur ses stations ñpriv®esòqui

demandent à être compatibles avec les nouveaux réseaux, dont le réseau Nissan).

ÁDans ce contexte, la progression des prises de commandes des nouveaux

chargeurs DBT et des ñgros chargeurs 150kWòmontre que nous avons mis sur le

marché des produits performants et fiables. Nous nôavionsjamais fait de chargeurs

aussi puissants.

ÁMême si notre parcours boursier semble un peu décevant, les premiers résultats de

ventes de la nouvelle gamme vont rapidement inverser la défiance qui semble

sô°treinstallée.

ÁLe ñNewDBTòest aussi en discussion pour des partenariats industriels majeurs.
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READY FOR 

THE FUTUREé

Á3.a Des produits de plus en plus complexes

Á3.b Etre pr®sents sur dôavantages de march®s 

avec la solution adaptée

Á3.c Confiance doit être le maître mot 


